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权威传播公信新闻 深情反映大众心声
ZHAOTONG RIBAO新青年

他是大山里飞出的“金凤凰”，
曾是全县文科状元；他也是商海中
几经沉浮的“苦行僧”，曾身负巨债
却一诺千金。如今，怀着一颗反哺
乡梓的初心，他重返故土，变身“新
农人”，用一根网线、一个个快递包
裹，将深山的珍馐与广阔的市场相
连，年销售农产品 2.5 亿元，带动上
万名乡亲增收。他，就是盐津洪状
元农业科技有限公司创始人蒋洪，
一个自称“追逐光的农民”，正用电
商之光，照亮乡村振兴之路。

归雁还巢
从文科状元到“电商新农人”
初秋的盐津县豆沙镇，群山叠

翠，云雾缭绕。石缸村，这个曾经寂
寂无名的小山村，如今快递车辆穿
梭不息，热闹非凡。作为电商孵化
产业园的核心区，这里年销售农产
品达 2.5 亿元。这场深刻变革的发
起者与推动者，正是蒋洪。

“这个米的口感、品质，和我们
‘洪状元’的品牌定位非常契合，我
们重点谈谈如何合作，把落雁的米
厂产能激活，通过电商打开销路。”
蒋洪正与“状元米”产业负责人李弟
均深入洽谈。盐津县落雁乡，素有

“鱼米之乡”的美誉。眼前5000亩优
质的稻田，蕴藏着巨大的价值潜力，
而挖掘这一潜力正是蒋洪擅长的。

“他们团队非常专业，对市场有
深刻的理解，在品牌打造方面也很
有想法，更重要的是有担当、有情
怀。今天能达成合作意向，我们盼
了很久，终于要落地了！”李弟均的
话语中充满了期待。

谁能想到，这位如今活跃在田间
地头、从容应对商务谈判的电商领军
人物，数年前还背负着数百万元的债
务，在创业路上艰难跋涉。蒋洪的成
长轨迹，既带着盐津山乡的深刻烙
印，也充满了个人奋斗的传奇。他是
从豆沙镇石门村走出去的，曾是2012
年盐津县的文科状元。然而，耀眼的
成绩单背后，是贫寒家境的窘迫。“是
乡亲们你 10块、我 5块凑来的学费，
还有海星行动公益协会的奖学金，帮
我圆了大学梦。”这段刻骨铭心的经
历，在他心中早早埋下了一颗种子：

“从那时起，一个念头就在我心里萌
芽——我将来一定要为千千万万的
农民做点事，帮助他们解决农产品的
销路问题，让他们不再为‘卖不出去’
发愁，也不用再起早贪黑、日晒雨淋
地蹲守在市场。”

创业维艰
屡败屡战中淬炼信念

怀揣着这份朴素而深厚的情

怀，蒋洪在大学期间就开始了商业
实践。从独自卖棉被，到组织一群
同学共同创业，他赚取了人生的

“第一桶金”。他活跃于各类创业
大赛，尽管“从未获奖”，但从不缺
席。“每一场比赛都参加的是我，但
从来没得奖的也是我。”蒋洪笑着
回忆，眼神里没有尴尬，只有笃定，

“即使不得奖，我也会去参加。我
很清楚自己在做什么，过程本身就
是学习，失败也是积累。我坚信自
己选择的方向。”

大学毕业后，他毅然投身农业
创业。从在菜市场摆地摊、做水果
蔬菜批发，到在朋友的资金支持下
开设社区连锁生鲜店，事业一度迅
猛发展，3 年内开了十几家门店。
然而，由于经验不足、资金紧张等多
重因素，生意急转直下，最终门店全
部关闭，他还欠下了近 800 万元的
巨额债务。

“按照当初签的合伙协议，本来
是风险共担的。但我意识到，这次
失败是因为我管理不善、经营不当
导致的，是我愧对他们。所以，我主
动解除了合伙协议，还打了欠条。”
在人生中最黑暗的时期，他选择了
担当。

“我拿着本子、笔和印泥，给每
一位‘债主’打下欠条，当时写了近
100张欠条。我向他们承诺‘请相信
我，两年内，我一定还清！’”回忆往
昔，蒋洪语气平静却充满力量，“恰
恰是在那个时候我意识到，困难越
多，我的意志反而越坚定；压力越
大，内生动力就越强。支撑我的，不
是什么转瞬即逝的商机，而是内心
深处那个坚定的信念和目标。”

乘风而起
电商赋能叩开山门

凭着这股不服输的韧劲，2020
年新冠疫情期间，蒋洪敏锐地抓住
了线上消费的趋势变化，成功转型
投身新业态电商，专注于私域分销
赛道。2021年，他响应家乡的号召，
毅然返乡，将电商的种子播撒在盐
津的山水之间。

“我写文案、做策划，经常忙到
忘记时间。有时，我妈半夜起来，看
到我房间的灯还亮着，惊讶地问‘怎
么四五点了还不睡？’我一看时间，
干脆也别睡了，6点又该开始新一天
的工作了。那段时间，每天只睡四
五个小时是常态。”回忆起创业初期
的废寝忘食，蒋洪至今记忆犹新。
正是这种全身心的投入，让他快速
掌握了电商运营的门道。

2022 年，在各项联农带农政策
的支持下，蒋洪创办了盐津洪状元

农业科技有限公司，注册了“洪状
元”“洪状源农产品”等品牌，着力
搭 建 精 准 的 农 产 品 销 售 网 络 平
台。他惊喜地发现，大学时卖棉被
所学到的分销代理模式，与如今在

“群接龙”等平台通过团长（代理）
销售农产品的模式十分相似。“原
来人生没有白走的路！早期的所
有尝试，都为今天奠定了基础。”这
让 他 更 加 坚 定 了 深 耕 农 业 的 决
心。“我们开展电商业务 4 年来，通
过全国上万名优秀团长（代理），累
计销售农产品超过 1000 万单，总销
售额接近 10 亿元，合作的农产品品
类超过 1600 种，源头供应商达 1300
多家。”

蒋洪团队的核心业务之一，是
运营管理豆沙镇电商创业孵化基
地。团队成员深入村寨，收购村民
家的腊肉、黄豆、竹笋、面条等特色
农产品。“这两坨先称一下，钱马上
微信转您。”“太好了，今年有多少我
们都能帮忙卖！”在农户家中，现场
过秤、付款，交易简单快捷。农户包
德云高兴地说：“他们上门收，对我
们太方便了，不用再辛苦背到镇上
卖，价格也公道。明年我打算多养
几头猪！”

此外，蒋洪团队还大力培养乡
村主播，将收购来的农特产品通过
电商直播的方式销往全国，有效解
决了周边农户的销售难题。“像盐津
的腊肉、野生锥栗、黄豆等农产品，
通过我们的渠道，累计销售额已突
破亿元。”蒋洪介绍道。

联农带农
照亮乡亲共富路

蒋洪的创业之路，始终紧紧围
绕“带动”二字。目前，他的公司直
接解决就业 34 人，带动就业 500 余
人，间接带动超过 1万人实现增收。
豆沙镇长胜村的包万芳就是受益者
之一：“我把房子租给公司，一年有
一万多元租金，自己还在公司打工，
一年能挣三四万元，比出去打工强
多了！”

更深远的是，蒋洪启动了“农村
老种子保护计划”和“中华土黑猪原
种保护计划”。他与昆明理工大学
等高校合作，饲养“成华猪”“乌金
猪”等地方优质猪种，并通过“公司+
农户”的模式，向合作农户统一提供
猪苗、讲解无抗零激素的防疫方法
和饲养标准，最后由公司以保底价
回收。对于生态果蔬、特色蔬菜的
种植，也采用订单农业模式，确保农
民获得稳定收益。这种模式不仅保
护了地方畜禽遗传资源，推动了农
业可持续发展，还实实在在保障了

农民的利益。
“其实，机会是留给有准备的人

的。并不是因为我看到了商机才有
动力，而是我内在的动力和坚定的
目标，给了我持续前进的动力。”谈
及从负债到盈利的转变，蒋洪道出
了背后的原因。“永远不要抱怨，抱
怨是没有用的。我的信念是困难来
了就去解决，而且困难会带给我更
多动力，让我找到更多方法。所以，
我的人生中没有抱怨。”

他的理念和行动，还吸引了许
多专业人才的加入。公司员工李
林贵曾是四川某银行的职员，他坦
言：“蒋洪有一个使命，就是为农业
可 持 续 发 展 和 食 品 安 全 贡 献 力
量。我特别认同他的这个想法，所
以就来到了这里。”老家在永善的
退伍军人张俊星也表示：“这个事
业很有意义，让我坚定了留下来一
起奋斗的决心。”

仰望星空与脚踏实地
一个“状元”的农业情怀

蒋洪的微信名是“追逐光的农
民”。他解释说，这束光，既是时代
赋予的机遇，也是他内心渴望成为
的那束微光——一束能照亮乡村、
助农兴村的微光。2022 年，他向家
乡的石缸小学捐赠了价值 11.4万元
的课桌、电脑等物资，其反哺乡梓的
赤子之心，由此可见一斑。

谈 及 品 牌 为 何 起 名 为“ 洪 状
元”，他有着深入的思考：“我叫蒋
洪，曾是当年的文科状元。但我在
品牌里特意加上‘农产品’三个字，
目的就是时刻提醒自己，要专注、要
坚持，决不能三心二意。我会一直
心无旁骛地做农业，坚定不移地走
下去。”

蒋洪的故事，是新时代青年返
乡创业、投身乡村振兴的生动缩
影。在他看来，是时代的发展与国
家的好政策，给了他干事创业的机
会。他这样总结自己的创业心得：

“创业是一场长跑，既要抬头仰望星
空、心怀梦想，也要低头赶路、脚踏
实地。在偏远山区创业，方向要明、
选择要准，不能冒进，但也要有冒险
精神。要善于整合资源，洞察市场
机遇，更要团结乡亲，遵纪守法，紧
跟时代步伐。只要认准方向，努力
经营好产品和服务，切实解决山区
的发展难题，就能创造出长远的社
会价值。”

在盐津的青山绿水间，蒋洪——
这位“追逐光的农民”，正用自己的智
慧和汗水，携手万千乡亲，共同描绘
着一幅产业兴、百姓富、乡村美的崭
新画卷。

开栏的话
乡村振兴，是一个时代的命题，更是一场波澜

壮阔的实践。在这场关乎国计民生的伟大实践中，
谁是主角？在云岭深处的昭通，一股新的力量正在
广袤的乡野间蓬勃生长。他们不再固守传统，而是
以智慧为犁，以热情为种，用新思维、新技术重新定
义着脚下的土地与未来的生活。他们中，有曾远行
的追梦者，也有扎根故土的坚守者，如今他们共同
播撒着名为“振兴”的希望。他们有一个共同的名
字——乡村新农人。

为展现他们的风采，记录他们的奋斗，本报自
今日起，在《新青年》专栏推出“乡村新农人”系列报
道。我们将深入田间地头，走近他们，倾听他们的
故事，感受他们的喜悦与困惑，见证他们如何用智
慧和汗水描绘产业兴旺、乡亲富足的动人图景。

首期，让我们一同走近盐津县那位自称“追逐
光的农民”——蒋洪，聆听他如何用电商的力量与
不变的赤子情怀，点亮故乡的群山，温暖千家万户
的灶台。

“乡村新农人”系列报道之一

蒋洪——追逐光的“农民”
记者 常开俊 马丽梅 安德立 文/图

编后语

新农人指新型职业农民。
随着乡村振兴战略的全面推

进，智慧农业、生态农业、农村电商
等新业态纷纷涌现，乡村的广阔天

地成为广大有志青年干事创业的
沃土。他们在广袤的田野上施展
自己的才华，于是，就有了新农人
这个称呼。

与父辈们不同，新农人都有一
些鲜明的标签：学历较高、工作经

历丰富。同时，爱农业、懂技术、善
经营是他们的显著特点。新农人
的出现，为传统农业注入了新理
念、新模式，为农村经济发展增添
了新动力，也为乡村振兴提供了坚
实的人才支撑。

人才兴，则农业兴；人才强，则
农业强。实施乡村振兴战略，离不
开人才的参与和贡献。蒋洪的选
择与坚守，说明了我们需要鼓励更
多的新农人扎根广袤的田野，用青
春与汗水浇灌乡村振兴的沃土。

蒋洪在直播间推广“状元米”。

蒋洪（左）在田间地头收购农产品。

蒋洪（右）通过电商平台把农特产品销往各地。

连片的稻田。


