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权威传播公信新闻 深情反映大众心声
ZHAOTONG RIBAO经 济

汇聚名优产品，诚信服务顾客。近年
来，昭通萬嘉商贸有限公司（以下简称“萬
嘉商贸”）加快零售业创新转型，拓展线上
线下销售渠道，发展成为当地零售企业的
标杆。2024 年，该公司销售额超过 5000
万元。

向质量要利润

上午十点半，永善县万嘉生活超市富
善店负责人王定良完成新品入库工作后，
通过微信向供货商提交了次日订单，随后
给笔者递上一杯热茶，并聊起了他与万嘉
生活超市的故事。

萬嘉商贸公司是永善县一家集超市、
酒店、娱乐等业务于一体的综合性企业，
永善县万嘉生活超市富善店是萬嘉商贸
的第二家门店。依托优越的地理位置、便
利的交通条件，该店顾客络绎不绝。

在生鲜区，笔者看到货架上除了有西
蓝花、西红柿等蔬菜外，还有芒果、葡萄等
新鲜水果。生鲜区是质量把控的重点区
域，大部分商品由本地农户直供。王定良
介绍，通常早上7点开始分级定价、上货，
8点准时开门营业。蔬菜、水果都是新鲜
的，鲜肉分割师每天会亲自到屠宰场选
品，鱼类等水产品则与供货方联合经营，
确保产品质量。

在王定良看来，顾客满意度和商品品
质是第一位的。只有严格把好进货关，消

费者才能买得安心、吃得放心。
“去年中秋节搞促销活动，每公斤

5.98元的优质大米秋田小町，40吨存货两
天就被抢购一空。”王定良说。

店长负责制和小组长负责制相结
合的垂直管理模式是永善县万嘉生活
超市的一大特色。每天，店长会听取各
销售区域小组长的汇报，由总经理审核
把关，根据顾客需求及时调整供货品种
和数量。

近年来，永善县万嘉生活超市以“新
鲜、优质、多样、便捷”为经营特色，经营范
围涵盖水果、蔬菜、肉类、海鲜、日用品、家
居用品和潮流商品，满足了广大消费者的
各类需求。

“日均客流量1200人以上，春节等旺
季会翻倍，单日营业额约 10万元。品质
越好的商品越受顾客青睐，市场份额和利
润空间也越大。”凭借15年的超市从业经
验，王定良深知品质比利润更重要。

践行社会责任

超市二楼，婴幼儿用品、学习用品、米
面粮油、调味品整齐陈列，各种品牌的生
活用品琳琅满目，口味多样的休闲零食应
有尽有。家居用品区陈列着各式床上用
品、餐具、装饰品等，种类十分丰富。

“尊敬的顾客，欢迎您来到万嘉生活
超市。为减少污染，超市未设有垃圾桶，

请各位保持清洁卫生，如需要服务请与现
场服务员沟通处理，望各位理解。”每隔一
会儿，超市广播就会播放这则温馨提示。

购物环境宽敞明亮，一排排货架干净
整洁。在电梯口，工作人员会协助顾客将
购物车准确放置在规定的区域，这种“一
站式”购物体验让顾客既省时又省力。

以团队建设带动服务质量提升。除
优化购物环境外，超市坚持“团建带队建”
的理念，定期为员工安排健康体检，组织
参加县总工会举办的“树新风、增素质、促
文明”礼仪培训及一日游活动，丰富员工
的业余生活。

“夏天当然是要吃西瓜，这才是夏天
的味道！”2024 年 6 月 26 日，永善县万嘉
生活超市免费向员工发放西瓜206个。

“目前，万嘉生活超市振兴店、富善店
分别有员工 115人、91人，其中工会会员
110人。除收银员有过几次调整外，其余
员工基本保持稳定。”王定良说，员工可以
灵活调整上下班时间和自主安排换班，扣
除“五险”后，月工资约 2000元，另有 200
元至500元的绩效奖励，管理人员的工资
相对更高一些。

近年来，永善县万嘉生活超市积
极参加各类公益活动，累计捐款捐物
达 39 万元。向永善县幼儿园捐赠帽
子、给烈士军人遗属捐赠钱物、资助困
难群众……同时，响应“万企兴万村”
号召，萬嘉商贸与细沙乡三堡村、阳堡

村、大同村结成帮扶对子，为困难老人
送去大米、食用油、牛奶等生活物资，
并资助困难学生就学。

2022年4月，昭通市知识产权局在昭
通市萬嘉商贸有限公司设立知识产权维
权援助工作站。

探索零售新方向

“叮咚，有美团订单，请蔬菜生鲜区准
备。”每隔一会儿，超市广播就会提示工作
人员备货出单。

“现杀牛肉每斤 29.98 元、猪脚每斤
11.98元、里脊肉每斤 15.98元、豌豆角每
斤 2.58元、白萝卜每斤 0.49元……”打开
永善县万嘉生活超市的抖音账号，经常可
以看到这样的促销内容。

王定良介绍，2020年，振兴店就尝试
在美团上架商品，但由于当时人员不足，
仓库管理与后台数据更新不及时，最终暂
停了该业务。2023 年 9 月 16 日，富善店
开业后，超市重启了美团线上业务，由王
定良负责后台维护工作。

“商品种类多、价格实惠，在手机上就
能下单，支付两三元的配送费，美团骑手
很快就送货到家。”在美团上选购振兴店
商品的市民陈女士说，线上购物不用排
队，食品可溯源，还能评价。如果对买的
商品不满意，在不影响二次销售的情况下
可以退换。

“品类齐全，有2万多个单品，其中三
分之一以上的商品与线下超市同步销售，
真正实现了指尖上的便利。”永善县万嘉
生活超市店长梁津介绍道。

“依托大数据平台进行科学分析，客
户需要什么就上架什么。目前，两个门店
每天线上订单约150单，累计线上订单已
超过5万单。”这是新的消费趋势，越来越
多的消费者选择线上购物。

“成功是一步一个脚印走出来的，超市
需要慢慢经营。”王定良说，超市资金周转
慢，但经营稳健。王定良正是看中县乡集
镇客源稳定的优势，确保超市盈利有保障。

通过5年的发展，萬嘉商贸已在永善
县建成仓库、冷库，配备冷链物流车2辆、
配送车 5辆，实现商品出入库、配送及人
员的统一管理。此外，拥有振兴店、富善
店、黄华店、务基店、桧溪店 5家超市，成
为县域零售业的领跑者。通过持续深耕
零售领域，萬嘉商贸已在云南、四川、江苏
等地布局 20余家超市，初步完成超市商
业版图的构建。

近年来，永善县通过调整产业结构、
优化营商环境、提升服务水平，推动便利
店、专业店、超市等实体经济与数字经济
融合发展，零售市场活力显著增强，为经
济发展注入了新动能。

最新数据显示，今年上半年，永善县
实体零售业保持平稳增长态势，其中萬嘉
商贸发挥了重要作用。

“新鲜+公益+数字”：萬嘉商贸的县域零售“三重奏”
◆通讯员 田 明

“小土豆”托起群众的“致富梦”
——鲁甸县水磨镇马铃薯产业规模化发展侧记

记者 胡远松

群众采收马铃薯的火热场景群众采收马铃薯的火热场景。。
记者记者 张广玉张广玉 通讯员通讯员 高高 想想 摄摄

盛夏时节，鲁甸县水磨镇的马铃薯
迎来收获季。天气晴好，工人们正忙着
采收马铃薯，忙碌的身影成为马铃薯基
地里一道亮丽的风景线。

乡村要振兴，产业必振兴。2025年，
水磨镇马铃薯种植面积达 7.1万亩，其中
100亩以上种植大户有 71户，50—100亩
种植户有132户，规模化种植面积占总种
植面积的40%，马铃薯产业的“聚”效应持
续显现。

从“零星种”到“规模种”

水磨镇地势西高东低，最高海拔
3315米，最低1555米，大部分区域海拔超
2400米。这里的气候、土壤条件优越，是
优质马铃薯的理想种植区。

目前，水磨镇的马铃薯种植已从过
去的零星种植发展为规模化种植，成为
一项富民产业。种植区域集中在拖麻、
嵩屏、黄泥寨、滴水、铁厂、新棚等高海拔
的村（社区），规模化种植不仅大幅提升
了土地利用率，还带动了村民增收。

水磨镇的夏天不仅不炎热，风里还
带着丝丝凉意。记者沿着蜿蜒的盘山
公路驱车抵达鲁甸县新兴马铃薯专业
合作社（以下简称“新兴合作社”）的基
地，只见数十名工人正有说有笑地挖着
马铃薯，其他工人有的在分拣、装袋，有
的在运送、装车，一幅丰收的画卷在希
望的土地上徐徐展开。看到地上堆积
如山的马铃薯个个硕大饱满、色泽金

黄、表皮光滑，记者忍不住感叹：“你们
这里的马铃薯品质真好！个头怎么这
么大？”合作社技术指导员刘飞笑着介
绍：“今年，我们主要种植云薯 304 和威
芋 3 号两个品种，种植面积 1500 亩。从
已采收的情况来看，预计总产量能达到
3000吨，产值约 450万元。”随后，记者来
到合作社的马铃薯试种基地，看到基地
里试种的马铃薯都贴上了标签，注明了
品种名称，有的开白花、有的开紫花。
刘飞详细介绍了不同品种马铃薯的口
感、亩产、抗病能力等特性。随后，他双
手扯起马铃薯秆，轻轻刨开松软的黄
土，露出底下个头硕大、表皮光滑的马
铃薯，现场发出阵阵惊叹声。

近年来，新兴合作社从全国科研院
所引进育种材料，成功选育出云薯 505、
云薯 108 和云薯 304 等适宜在乌蒙山区
种植的新品种。

在云南省农业科学院、昭通市农业
科学院的支持下，水磨镇马铃薯产业
已走上科学化、标准化、机械化的发展
道路，为产业规模化发展提供了有力
保障。

从“试探者”到“领头羊”

在水磨镇马铃薯产业规模化发展
的进程中，种植大户的示范带动作用同
样不可忽视，李庭锋就是其中之一。今
年 33 岁的他，因常年与土地打交道，皮
肤晒得黝黑。他曾在沈阳、深圳等地务

工，开过服装店、小吃店和家具店，却屡
屡受挫。怀着对土地的深厚感情，他最
终决定回乡创业。他通过流转土地、
聘请工人、购置种薯，精心培育每一株
马铃薯，不断总结种植经验，逐步走上
专业化种植道路，并成立了鲁甸县锐
鑫种养专业合作社（以下简称“锐鑫合
作社”）。

当天中午，记者走进锐鑫合作社的
马铃薯种植基地，一个个表皮光滑、个头
硕大的马铃薯格外显眼。李庭锋介绍
说：“今天，这个基地有几十名工人在挖
马铃薯，另一个基地里，我媳妇正带着几
十名工人在那里挖。”

李庭锋看着地里堆积如山的马铃
薯，脸上洋溢着丰收的喜悦。他笑着介
绍道：“今年，锐鑫合作社的马铃薯种植
面积已达 1300亩，主要种植品种为云薯
304，预计产量约 500万斤、产值 400余万
元。除了在省内销售，还销往广东、上
海、北京等地。”话未说完，他的电话就响
了。李庭锋接通电话，连声道歉：“老板，
不好意思，今天一定把你买的马铃薯快
递出去。”通话结束后，他解释道：“给我
打电话的是一位上海老板，他从收购马
铃薯的朋友那里得知我们合作社的马铃
薯品质不错，昨天下午就联系我给他寄
马铃薯样品。他收到样品，如果满意的
话就会来水磨镇大量收购。因为昨天事
情太多，没有把马铃薯样品及时寄出去，
所以他又打电话来提醒我今天一定要把
样品寄出去。”

刚说完，电话又响了。“喂，李老板，
你现在在哪里？”电话那头问道。李庭锋
回答：“我在马铃薯基地。”对方接着问：

“你还要多久才回来？”李庭锋回答：“半
个小时后就回，你们等我一下。”

李庭锋不仅要管理好锐鑫合作社马
铃薯基地里的 1300亩马铃薯，还要给其
他种植马铃薯的村民找销路。水磨集镇
的马铃薯收购市场热闹非凡，车辆进进
出出，人来人往。前来销售马铃薯的村
民说：“李老板，请你帮我把这车马铃薯
过秤，我还要赶回地里再拉一车。”李庭
锋将村民们运来的马铃薯过秤、记下重
量、算好金额。提起李庭锋，村民们纷纷
竖起大拇指，称赞他是当地名副其实的

“领头羊”。
在水磨镇，像李庭锋这样的马铃薯

种植大户还有很多。李庭肖的马铃薯种
植面积达 1400亩，同样以云薯 304为主，
年产量500余万斤，年收入400余万元。

从“产业兴”到“百姓富”

水磨镇始终将科技研发与成果转化
作为马铃薯产业发展的核心动力。凭借
马铃薯产业的高品质、规模化优势，该镇
被授予“中国马铃薯产业助推脱贫攻坚
示范乡”“中国南方马铃薯种薯之乡”称
号。2018年、2019年，水磨镇在中国马铃
薯大会、南亚东南亚农业科技创新研讨
会上，向全国及南亚东南亚国家展示了
其在标准化种植、良种繁育、产业扶贫等

方面的成果，大幅提升了水磨镇马铃薯
产业的知名度和影响力。

依托省、市农科院的技术支持以及
中国马铃薯大会带来的持续效应，水磨
镇通过建立核心示范基地、开展观摩培
训、培育科技示范户等举措，成功带动
500余户脱贫户及“三类对象”实现增收，
户均年增收超过2万元。如今，马铃薯产
业已成为水磨镇助力脱贫户稳定增收的
重要支柱。

水磨镇马铃薯规模化种植的发展红
利，正实实在在惠及每一位村民。在锐
鑫合作社的种植基地里，工人们的欢声
笑语交织成丰收的乐章。来自黑鲁村
的杨大姐一边麻利地挖着马铃薯，一边
笑着说：“从我家骑车到基地需一个小
时，每天能挣 100 元。家里的农活忙完
了就来这儿，既能顾家又能挣钱。”铁厂
社区的一位村民满脸喜悦地说：“我家
种了 30多亩地，忙完自家地里的农活就
来这里务工，已经做了 40 多天，挣了
4000多元。”

水磨镇的马铃薯规模化种植，不仅
为当地群众提供了家门口的就业机会，
还成为巩固拓展脱贫攻坚成果、推进乡
村振兴的强劲引擎。在水磨镇，“小土
豆”真正托起了乡亲们的“致富梦”。


