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◆通讯员 黄成元 李昌忠 王濒悦

清晨，盐津县兴隆乡保宁村的桑
园笼罩在薄雾中，桑叶上的露珠还未
散去，蚕农杨代华已挎着竹篮开始采
摘桑叶。“顶芽要留两片叶，这样的桑
叶蚕最爱吃！”他一边熟练地翻动枝
条，一边念叨着刚学到的技术要点。

不远处的村民活动中心里，50多
名蚕农正认真聆听专家讲解科学养
蚕技术，记录“小蚕共育温湿度调控”
的关键参数。这场“科学养蚕促增
收”专题培训，为当地蚕桑产业带来
了新的技术支撑。

培训中，专家重点讲解了蚕桑养
殖的关键环节。在消毒管理方面，强
调“预防为主”，详细示范了石灰浆消
毒、熏蒸剂使用的标准化流程，并提
醒农户春蚕饲养前必须全面消毒，避
免病害传播。这些实用技巧的讲解
让蚕农们更加重视养殖环境的清洁，
为春蚕健康生长打好基础。

幼蚕饲养是另一个培训重点。专
家系统讲解了温湿度控制、桑叶挑选、
常见病害识别等知识。“幼蚕对温度敏
感，室内温度要保持在28摄氏度左右，
桑叶要选嫩绿无污染的顶叶。”这些细
致的指导，解决了蚕农长期以来的技术

困惑，让他们在养殖过程中更有信心。
保宁村是盐津县发展蚕桑产业

的典型村，几乎家家种桑养蚕。目
前，全村桑园面积已达 6500 亩，年产
值3000多万元，养蚕农户每人每年增
收约3000元。这些数字背后，是蚕农
们的辛勤劳作，也是科技培训带来的
实实在在的效益。

近10年来，盐津县的蚕桑产业从
零散发展走向规模化、标准化发展。
除了保宁村，兴隆乡的大田、凤凰等
村也逐步扩大桑园面积。如今，全县
蚕桑种植规模达 1.36万亩，年产值超
过 8000 万元。技术培训的力度不断

加大、覆盖面不断扩大，不仅提高了
农户种桑养蚕的技术水平，也提升了
蚕茧的质量和产量，为产业的持续发
展提供了动力。

下一步，盐津县计划继续扩大蚕
桑产业规模，同时延伸产业链。一方
面加强技术培训，培养更多懂技术的
蚕农；另一方面推动桑叶深加工，提
高产品附加值，让蚕桑产业成为乡村
振兴的支柱。

一片桑叶，带动一方百姓增收。
在科技的支持下，盐津县的蚕桑产业
正稳步发展，绿水青山正逐步变成百
姓的“致富田”。

盐津：科技赋能蚕桑产业稳步发展

◆通讯员 张 琳 刘 颖 罗 坤

在彝良县的田间地头，经常能看
到一群特殊工作者——他们不是农
技专家，也不是乡镇干部，而是当地
金融机构的金融特派员。唐浩便是
其中一员，作为彝良农商行龙街支行
的员工，他还有另一个身份：省委选
派的农村金融特派员。

每天早上，唐浩都会背着装满宣
传资料的背包出门。他的工作地点
不在银行柜台，而是在各个村落的农
家院落、田间地头。从最基础的储蓄

理财到复杂的信贷政策，他都能用当
地方言讲得明明白白。

“以前总觉得银行贷款门槛高，
手续麻烦。”众合农业机械服务专业
合作社的支加琴说，“唐浩来了以后，
不仅帮我们办好了50万元的贷款，还
教会我们怎么用好这笔钱。”如今，合
作社用这笔钱购置了新设备，生意越
做越红火。

像唐浩这样的金融特派员，彝良
县共有 10 名。他们的工作就是走村
入户，了解需求，解决问题。这种“笨
办法”，让金融服务真正走进了农

村。截至今年 3月，这些金融特派员
累计走访6142户农户和企业，发放贷
款9.1亿元，为462家企业量身定制了
融资方案。

为给农村企业发展筑牢根基、
强壮筋骨，唐浩踏遍了辖区内的重
点特色企业和个体工商户。他逐
户走访调研，细致入微地了解企业
经营的点滴状况、商户面临的资金
瓶颈，量体裁衣般为他们定制专属
金融方案。不仅如此，唐浩还强化
跟踪回访，确保金融服务不脱节、
见实效。

昭 通 江 游 水 业 有 限 公 司 的 姚
修荣对此深有体会：“每到生产旺
季需要大量流动资金时，金融特派
员便会主动上门。他们不仅放款
快，还会定期回访，帮我们规划资
金使用。”

通过金融特派员的努力，烟农拿
到了种植贷款，小作坊更新了设备，
村里的合作社扩大了规模……金融
特派员用脚步丈量民情，用专业知识
解决问题，让金融服务不再是冰冷的
数字，而是变成了助力乡村振兴的温
暖力量。

彝良金融特派员的乡村足迹

上接第1版《外贸新动能加快培育》
产品灵活“聪明”，科沃斯机器人

供不应求
下午 4 点，在江苏苏州市吴中区

的科沃斯创想机器人科技馆里，一台
外形酷似玩具汽车的割草机器人灵活
地往来于草坪上，通过人工智能视觉
识别草地上的障碍物及小动物。短短
几分钟内，就完成了一片草坪的割草
作业。

“从 2022年发布到现在，这台‘聪
明’的科沃斯割草机器人在好多地方
都卖断货了，供不应求！”科沃斯集团
行政总监张斌说。

科沃斯集团是一家专注于智能服
务机器人与智能电器研发、制造和销
售的公司，产品约 40%出口。“当前外
贸形势复杂多变，我们一直积极应
对。要在全球竞争中长久立于不败之
地，关键还得靠持续不断的创新。”张
斌说。

科沃斯公司内，创新场景无处不
在：在办公室里，设计师们用大模型生
成各种设计方案；车间内，管理人员通
过人工智能排岗来提升生产效率；产
品展厅，各种型号的产品变得“聪明”
起来。

“加大研发力度，降低运营成本，
企业的出口信心就更强了。”张斌说。

【链接·新产品新优势】高技术、高
附加值、引领绿色转型的产品出口势
头良好，高质量产品走俏国际市场，近
年来，众多企业致力于实现关键技术

的自主可控，通过技术创新不断提高
生产效能、增加产品附加值、推出新产
品抢占国际市场，为外贸高质量发展
注入了强大活力。

向“新”发力，向“质”而行。当前，
电动汽车、3D打印机、工业机器人等
高科技产品正加速出海。越来越多企
业通过技术研发实现产品迭代升级，
尝到了海外订单增加的甜头，争取到
更大的市场份额。

自有品牌圈粉，森地客开拓市场
底气足

走进福建泉州市森地客体育用品
有限公司，只见面料拉伸、抗皱等各类
实验有序进行，技术团队正根据欧洲
设计师需求优化服装样式。

从传统外贸代工企业起步，到创
建自有品牌，再到成长为一家跨国体
育用品工贸型集团公司，森地客产品
已经销往全球60多个国家和地区，带
动就业3000多人。

“坚持品牌发展战略，为我们开拓
国际市场提供了充分的底气。”森地客
集团董事长侯凤祺说。

分析国内外知名品牌特点、对标
业内先进典型，森地客以骑行用品为
突破口，目前旗下已有6个自有品牌，
并与诸多国际运动品牌及销售商开展
长期战略合作。

“从接到国际客户需求到改样发
货，一般 7 天就能完成，最快只要 3
天。”侯凤祺说，森地客同时在欧洲、中
东等地聘请研发、设计、销售团队，灵

敏捕捉当地市场需求，进而实现快速
反应，不断扩大市场占有率。

与此同时，森地客积极参与国际
国内知名赛事，是首个登陆法国环法
自行车赛的中国骑行装备品牌。

“我们将继续做深做细现有市场，
抢抓全球体育、健康消费机遇，不断为
全球骑行爱好者提供专业、科技、时尚
的骑行装备。”侯凤祺说。

【链接·新品牌新机遇】从“产品出
海”，到“品牌出海”，在全球竞争加剧
与消费升级的背景下，越来越多企业
深入了解目标市场的文化、消费习惯、
需求以及目标受众对品牌的期望和偏
好，制定清晰而有吸引力的品牌战略
和定位，在目标市场脱颖而出。

海关数据显示，2024 年，我国自
主品牌出口占出口比重同比提升0.8
个百分点，达到 21.8%。国货潮牌在
世界各地“圈粉”无数。

外贸逆势增长，鸿富锦又尝好政
策甜头

“公司在成都高新综合保税区B、
C区均有生产，这项创新举措解决了
公司在两个区域间物料调拨和仓库配
套的问题，通关时间由原来的4.5小时
缩短至 25 分钟内。”鸿富锦精密电子
（成都）有限公司李银波经理算了一笔
账，预计仅今年 1—3 月，就可以节约
成本 106 万元。通关时间缩短，是因
为海关创新探索的综合保税区“同企
跨片”监管模式。

受益于四川自贸试验区和综合保

税区的政策红利，今年以来，鸿富锦公
司克服国际市场环境不利影响，实现
外贸订单逆势增长，预计今年一季度
进出口金额同比增长30%。

政策再加力、服务再提升。自四
川自贸试验区成立以来，成都海关已
累计推出 55项自贸创新成果，其中 2
项在全国复制推广，3 项入选全国自
贸试验区“最佳实践案例”，7 项通过
海关总署备案，1 项入选国家发展改
革委成渝地区双城经济圈跨区域协作
典型经验，25项在全省复制推广。

一项项制度创新，不断释放政策
红利，稳定了产业链，畅通了供应链，
持续优化营商环境，让企业出海发展
增强竞争优势，推动外贸进出口降本
增效、提质发展。

【链接·新举措新红利】推进国际
贸易“单一窗口”创新，简化进出口流
程；推进公铁联运等物流项目，促进
区域贸易往来；扩大出口信用保险承
保规模，增加中小微外贸企业信贷投
放……今年以来，各地各部门围绕外
贸企业关注的焦点、堵点、痛点问题，
继续出台一系列政策措施促进外贸稳
定增长，提高企业竞争力。

当前，虽然外部环境变化带来的
不利影响加深，但中国外贸仍有奋力
突围的韧性和底气。只要我们坚定信
心，以“新”应变，中国外贸航船一定能
持续破浪前行。

（人民日报记者欧阳洁、李刚、窦
皓、宋豪新、王伟健、付文）

五 大 强 市·教 育

4 月 12 日至 14 日，彝良县举行
第三届小学生篮球比赛，来自全县
各小学的 23 支队伍同场竞技。图
为4月14日的比赛现场。

通讯员 彭洪 摄

小篮球

大梦想

本报讯（通讯员 龙喜学）4 月 10
日，永善县公安局黄华派出所“00后”
辅警陈川云收到了一面锦旗，送锦旗
的是一名少年的家属。“真的太感谢
你了，要不是你及时救我儿子，后果
不堪设想……”少年的家人握着陈川
云的手连连道谢。

近日，黄华派出所接到一位老人

报警，称其孙子离家出走并有轻生倾
向。接警后，民警和辅警立即分头寻
找，最终在金沙江码头发现了欲轻生
的少年。当时，该少年情绪激动，不
顾路人劝阻，径直向江中走去。

陈川云驾车带着该少年的奶奶
赶到现场时，江水已没过少年的膝
盖。尽管民警和家属不断劝说，但轻

生少年仍继续走向深水区，随后突然
扑入江中。

危急关头，陈川云毫不犹豫地跳
入江中施救。陈川云在少年即将被
淹没时抓住了他，但因少年挣扎，两
人被卷入深水区。呛了几口水后，陈
川云抓住一块石头稳住身体，最终将
少年拽了回来，拖回岸边。

不惧危险，救人于危难，24 岁的
陈川云用实际行动展现了公安辅警
的责任与担当。

永善辅警跳江救回轻生少年 家属送锦旗致谢

本报讯（通讯员 刘思辰 刘 伟）近日，水富市西部大
峡谷温泉景区启动“温泉泼水季”活动，为期51天的特色
文旅体验将民族文化与温泉休闲创新融合。

首创“养生+狂欢”双场景体验。日间养生体验：游
客可在温泉区参加泼水活动，体验独特的水疗乐趣。夜
间电音狂欢：通过灯光造景和动感音乐，将温泉区打造为
露天舞池。

据了解，活动期间，景区特别设置傣族文化体验场
景，每日定时表演傣族歌舞，展现傣族特色文化；每周六
及五一假期设置“傣家迎宾”环节，由身着盛装的傣族青
年夹道洒水迎宾，为游客送上祝福。

此次活动打破了传统节庆模式，通过温泉与泼水的
跨界组合，将民族文化体验、温泉休闲和夜游经济深度融
合，构建起“白天养生泼水、傍晚傣装旅拍、夜间电音狂
欢”的全时段消费场景，这种创新模式既保留了泼水节的
传统文化内涵，又探索了文旅融合的新路径，有效带动了
当地夜经济发展。

水富西部大峡谷
推出“温泉泼水季”

一朵云花，会以怎样的形态呈现在游客面前？是水
富蜂蝶齐鸣的油菜花海，是苍山脚下渐次绽放的高山
杜鹃，又或者是泸沽湖畔格桑花与湖水的交相辉映，美
得亦真亦幻……在云南，浪漫注定与鲜花为伴，赏花游
也正从季节性“流量密码”向可持续的产业生态转型。

然而，“花开时人潮汹涌，花谢后门可罗雀”的困
境依然存在，如何让赏花游突破“昙花一现”的局限，
真正成为赋能乡村、激活消费的长效引擎？翻新“花
样”、拓展“花边”、补强“花链”，或许可成为破题路径。

翻新“花样”，让赏花经济从视觉变体验。当下，
旅游消费正从走马观花向深度参与转变。云南多地
以花为媒，通过体验模式激活消费新动能。如曲靖
市罗平县依托百万亩油菜花海举办马拉松、山地自
行车赛、趣味农民运动会等各类体育赛事，并植入观
光小火车、直升机、自行车等多种新业态，为游客提
供了多元化、沉浸式的消费体验。昆明市宜良县以
樱花为支点，创新推出“汉服游园会”“星空露营节”
等活动，村民开发樱花酥、樱花酿等特色产品，吸引
游客超80万人次，拉动当地消费约1.6亿元。这些
创新，都通过赛事、文创、美食等构建起多元场景，丰
富了赏花业态，让游客在各种“花样”中深度体验“有
一种叫云南的生活”。

拓展“花边”，让赏花经济既有颜值又有内涵。
赏花经济的持久魅力在于催生“自然景观+人文底
蕴”的化学反应。云南具备赏花游的天然优势，依托
四季皆有花可赏的独特景观，以及丰富的民族文化
和历史遗迹，可构建“花期不断、玩法常新”的产业生
态。如丽江现代花卉产业园以花卉产业为载体，深
挖纳西族节庆文化，推出“赏花+康养+文化”旅游线
路，打造出具有高原特色的浪漫经济模式。腾冲市
将生态修复与当地民俗文化进行深度融合，建设十
里樱花公园，打造“樱花+美食”“樱花+非遗”等体验
场景。“赏花+”的跨界融合，既延长游客停留时间，
也拓展了消费空间，打造出复合型产品矩阵，推动赏
花经济从颜值吸引迈向价值共生。

补强“花链”，构建可持续发展的鲜花产业链
条。破解“昙花一现”的产业困局，要纵向延伸、构建
具有韧性的产业链，让“一朵花”成功撬动“多产
业”。如呈贡以国家地理标志产品宝珠梨为牵引，开
发梨膏、梨酒、梨冰棒等近百种深加工产品，深度营
销“万溪宝珠梨”IP，串联起宝珠梨产业链、文化创意
链与生态旅游链，将“赏花经济”打造成为乡村振兴
的强劲引擎。晋宁现代花卉产业园开发鲜花饼、永
生花、精油等衍生品，延长产业链，打响“晋宁的花”

“七彩云菊”等品牌，提升产业附加值。实践表明，只
有打通“研发—生产—营销—体验”全链条，才能让

“美丽资源”持续转化为“美丽经济”。
云岭大地，花海连绵。唯有将自然禀赋、文化

底蕴与“赏花经济”产业发展深度融合，从产品链、
服务链、营销链三个维度
进行升级、优化、强化，方
能让“赏花经济”跳出花
期依赖，成为乡村振兴的
持久动能。

“赏花经济”
如何能四季常开

王琼梅

大家谈

近年来，我国轻工业经济

规模持续扩大，覆盖了大部分

民生消费品行业，成为促进经

济行稳致远的重要力量。通

过以数字化转型场景培育为

牵引，以数字技术创新应用为

驱动，以数字化标准和人才建

设为支撑，轻工业梯次数字化

转型成效显著。今年 3 月份，

工信部等 3 部门联合印发《轻

工业数字化转型实施方案》，

明确提出到 2027年，重点轻工

企业数字化研发设计工具普

及率达到 90%左右，关键工序

数控化率达到 75%左右，打造

100 个左右典型场景，培育 60

家左右标杆企业，制定修订 50

项左右国家标准、行业标准，

形成一批数字化转型成果。

轻工业数字化转型成效显

著，但仍然存在一些短板弱

项。例如，创新能力不足，中

小企业数字化转型相对滞后，

产业链协同水平不高，安全保

障落后于技术发展，等等。对

此，应从系统观念出发，多方

面赋能轻工业数字化转型。

全链条提升产业链数智化

水平。引导轻工业开展智能

制造能力成熟度、中小企业数

字化水平评测等评估诊断，梯

次开展数字化、智能化改造。

深化物联感知、智能控制、人

机交互等技术在家电、家具、

照明、手表等终端消费品中的

应用，推动智能产品跨品牌互

联互通。编制轻工业数字化

转型标准体系建设指南。生

产端重点研制关键技术、设备

互联互通、数据安全与共享、

评估评价等共性应用标准，消

费端重点研制智能家居、智能

穿戴设备等产品技术标准。

优化轻工业数字化转型营

商环境。加快构建轻工业数

字化转型法治保障体系，建立

数据确权、交易、共享的规范

体系，重点解决轻工企业跨境

数据流动、商业秘密保护等法

律痛点。建立数字化转型容

错机制和负面清单管理模式，

为技术攻关和模式创新预留

容错空间，降低企业转型的制

度成本。加大数字基础设施

如 5G网络、数据中心等建设，

为轻工业数字化转型提供坚

实基础。建立健全轻工业数

字化转型人才培养体系，既注

重高端人才引进，也重视本土

人才培育，形成人才驱动的数

字化转型新生态。

充分发挥企业家作用，激

发全行业创新活力。从行业

层面建立企业家创新交流平

台，将企业家个体创新实践转

化为行业共享智慧，提升自主

创新能力。鼓励在企业层面

基于轻工业的特点，实施数字

化转型合伙人计划，将数字化

转型目标分解为可量化的员

工行为指标，建立创新收益共

享机制，以集体智慧推动数字

化转型。

（来源于新华网）

协同促进
轻工业数字化转型

本报讯（记者 马礼琼 闵光景）近日，一场特殊的观影
活动在昭通吾悦广场星轶影城举行。昭通市安然公益事
业联合会携手昭通市特殊教育学校，组织特殊教育学校学
生代表、安然公益托管班小志愿者共80余人走进影院，观
看电影《不说话的爱》，用光影架起心与心的桥梁。

电影《不说话的爱》采用手语与助听字幕相结合的
方式呈现，为听障群体打造了无障碍的观影环境。影片
以听障家庭为背景，用细腻的叙事呼吁社会各界给予听
障人士更多包容与帮助，让无声世界充满爱的回响。观
影现场，安然公益托管班的学生志愿者与特殊教育学校
的学生代表坐在一起，共同沉浸在温暖动人的故事之
中，现场氛围温馨融洽。

“他看完电影十分感动，难过得落下眼泪。”昭通市
特殊教育学校的老师安微翻译着学生吴春香的手语，

“他说以后会认真上课，努力学习法律知识，绝不触碰法
律红线，要用正确的方式表达爱，更好地融入社会。”

这场特殊的观影活动，不仅给予了听障儿童平等的
文化体验，还有效推动了未成年人关爱保护服务工作。
昭通市安然公益事业联合会工作人员说：“我们希望通
过此次观影活动助力孩子健康成长，同时培养小志愿者
的社会责任感与同理心，创新未成年人思想道德教育，
号召社会各界关爱未成年人。”

昭通举办特殊观影活动
用爱点亮无声世界


